
BTS MECP
Métiers de l'Esthétique-Cosmétique Parfumerie

Option B : Formation-Marques
 

Bac Pro ECP Esthétique Cosmétique Parfumerie
Bac Pro Commerce

Post-Bac :

Inscription PARCOURSUP

Présentation soignée
Motivation et dynamisme
Communication et relations humaines
Maîtrise des outils numériques

LES OBJECTIFSLES OBJECTIFS

Concevoir ou réaliser tout ou partie d'un
projet d'une entreprise, d'un pôle

d'activité, d'un service

LES QUALITESLES QUALITES

Développer des prestations esthétiques et
des services de beauté et de bien-être

respectueux des transitions écologiques
Concevoir ou réaliser des prestations et services
esthétiques innovants
Concevoir ou réaliser une prestation utilisant des
rayonnements ultra-violets (UV)
Concevoir ou réaliser des démonstrations de techniques
esthétiques innovantes
Dynamiser l'offre commerciale et la relation client

Analyser les besoins d'une entreprise, d'un pôle
d'activité, d'un service
Participer à la conception ou à la réalisation d'un projet
en lien avec une entreprise dans le respect de la RSE
Communiquer avec les différents services de
l'entreprise et ses partenaires

LA FORMATIONLA FORMATION
Durée : 2 ans
Alternance Cours théorique et 12 semaines
de PFMP (Périodes de Formation en Milieu
Professionnel) 5 en première année, 7 en
2ème année

LES PREREQUISLES PREREQUISLES DEBOUCHESLES DEBOUCHES

 Animateur(trice), Formateur(trice) France
International
Assistant(e) Chef de produit
Responsable d'institut, spa, parfumerie…
Esthéticienne hautement qualifiée

Licence Pro
Master

Le titulaire du BTS MECP option B exerce son activité
en tant que :

Poursuite d'études :

www.lycée lerocher.com
Montée de la Transhumance - 13300 Salon-de-Provence

Tél : 04.90.56.13.79
 

Animer, former et négocier dans le cadre de stratégies
commerciales d'entreprises de beauté et de bien-être
Négocier et développer l'activité
Concevoir, réaliser et évaluer des actions de formation, d'animation
Communiquer dans le cadre de la promotion d'une marque, d'une entreprise
Animer une équipe de conseillers de vente


